
CGS Publishing Technologies International GmbH in Hainburg wurde 1985 gegründet und ist heute ein
weltweit führender Anbieter im Bereich Proofdruck, Color Management und Workflow-Lösungen für
die Druckindustrie. Neben dem Stammsitz in der Nähe von Frankfurt hat CGS eigene Niederlassungen
in den USA, Japan und vielen weiteren Ländern sowie ein weltumspannendes Netz von Vertriebs- und
Supportpartnern.

Zum weiteren Ausbau unserer Vertriebsaktivitäten in Europa suchen wir einen erfahrenen, dynamischen   

Sales Manager europäisches Ausland (m/w)
für unser Headquarter bei Frankfurt am Main

Ihr Aufgabenbereich: 

■ Bearbeiten bestehender Märkte für qualitativ hochwertige Software-Lösungen 
in grafischen Betrieben und Aufbau neuer Märkte

■ Intensivierung und Ausbau der Kontakte zu unseren OEM-Kunden; 
hierzu gehören die namhaftesten Hersteller der Druckindustrie 

■ Enge Zusammenarbeit mit dem Produktmanagement zur Realisierung von kundenspezifischen Projekten

Sie bringen dafür mit: 

■ Erfahrung im Vertrieb erklärungsbedürftiger Software-Lösungen 

■ Affinität zur Druckindustrie und idealerweise Erfahrung im Bereich Farbmanagement

■ Sie verfügen über eine gehörige Portion „Jagdinstinkt“ und begleiten Ihre Projekte 
eigenmotiviert bis zur Einführung beim Kunden 

■ Selbständige und teamorientierte Arbeitsweise

■ Sicheres Auftreten und Verhandlungsgeschick 

■ Fließende Deutsch- und Englischkenntnisse in Wort und Schrift

Wir bieten Ihnen  

■ Leistungsgerechtes Gehalt mit attraktiver Provision

■ Verantwortung für ein abwechslungsreiches Spektrum mit anerkannten Produkten

■ Flache Hierarchien

■ Kurze Kommunikations- und Entscheidungswege

■ Hohes Maß an Eigenverantwortung

■ Spannende Arbeit im Team

Wollen Sie etwas bewegen und technologisch anspruchsvolle Projekte mit Ihren Kunden diskutieren? Dann freuen wir
uns, Sie kennen zu lernen. Ihre Bewerbung senden Sie bitte an:

CGS publishing technologies international GmbH
Frau Annette Müller-Leuck, Kettelerstraße 24, 63512 Hainburg
E-Mail: annette.mueller-leuck@cgs-oris.com

:


